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Scheda informativa corso:  Analisi vendite e marginalità 

Introduzione  Il controllo di gestione è un’attività indispensabile per qualsiasi impresa. Ottenere un 
feedback sull’operato aziendale può infatti costituire una possibilità fondamentale 
per migliorare il proprio rendimento e raggiungere gli obiettivi aziendali.  

Obiettivi 
Obiettivo del corso è fornire ai partecipanti informazioni e conoscenze specifiche per 
effettuare una corretta analisi delle vendite e una valutazione competitiva 
dell’azienda.      

Destinatari 
Il corso è destinato a titolari di imprese, dirigenti e responsabili amministrativi.   

Durata 
8 ore  

Aree tematiche 
Controllo di gestione  

Contenuti Il processo di vendita 

 Le attività del processo di vendita. 

 Le fonti dati e gli archivi informativi delle vendite.  

 Lo sviluppo delle misure di performance di vendita. 

 Strumenti di lavoro e tecnologia abilitante.  

Le analisi delle marginalità: 

 Definizione delle unità di business. 

 Costi diretti e indiretti, contabili ed extracontabili.  

 Il calcolo delle marginalità di vendita.  

 Costruzione del reporting.   

Attestato 
Al termine del percorso formativa sarà rilasciato attestato di partecipazione.  

Crediti  
Non è previsto il rilascio di crediti professionali. 

Sede  
Alfasic S.r.l. – Via Martiri del XXI 141/A, Pinerolo (TO) 

Organizzazione e 
informazioni 

Per informazioni contattare la segreteria di AlfaAcademy tel. 0121 379890    

Oppure inviare richiesta informazioni a formazione@alfasic.eu 

o visitare il sito: https://www.alfasic.eu/alfaacademy/ 
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